PROGRAM
Advokatexamen — Delkurs 2

Forberedelse infor och forhandling i domstol

DAG 1

10:15-10:45

10:45-12:15

12:15-13:15

13:15 - 14:00

15:00 —15:20

15:20-17:15

18:45

19:00 — 20:00

20:00

DAG 2

09:00 -09:15

09:15-10:15

10:15-10:30

10:30 —-12:00

12:15-13:15

13:15-14:15

14:15-14:20

14:20 - 15:15

Forberedelse infor férhandling och forhandlingstraning
Registrering

Forhandlingsteknik med Johan Lagerbjelke
(Se bilaga 1)

Lunch

Forhandlingsteknik fortsattning

Kaffepaus

Forhandlingsteknik fortsattning

Drink

Anforande med tema: Juristen, spraket och litteraturen

Svante Weyler, journalist, forfattare och tidigare forlaggare —
och romanlasare sedan sextio ar.

(Se bilaga 2)

Middag med deltagare fran ovrig delkurs

Processen vid tvist och i brottmal ur advokatens och
domstolens perspektiv

Inledning, presentation av foreldsare och deltagare
Medverkan av tva advokater och en domare

(Se bilaga 3)

Pass 1

Kaffepaus

Pass 1 fortsattning
Lunch

Pass 2
Benstrackare

Pass 2 fortsattning



15:15-15:45
15:45-17:00
18:15
20:00
DAG 3
08:30 -10:15
10:15-10:30
10:30-12:15

12:15-13:00

Kaffepaus
Pass 3

Drink och kvallsforeldsning: Mediehantering del 1 med
Willy Silberstein eller Pelle Thérnberg

(Se bilaga 4)

Middag med deltagare fran ovrig delkurs

Retorik och framforande samt Mediehantering del 2

Grupp 1 Retorik och framférande med Per Furumo eller Erik Mattsson
Grupp 2 Mediehantering del 2 med Willy Silberstein eller Pelle Thérnberg

(Se bilaga 4 och 5)

Paus

Grupp 1 Mediehantering del 2 med Willy Silberstein eller Pelle Thornberg
Grupp 2 Retorik och framférande med Per Furumo eller Erik Mattsson

Lunch



Bilaga 1

Forberedelse infor forhandling och férhandlingstraning

Forberedelse infor forhandling ar kanske férhandlingens viktigaste del och en del dar du som mer
junior medarbetare alltid kan bidra. Forberedelsen ar ocksa ofta nagot som féorsummas. Detta
galler oavsett om det ror sig om avtalsforhandlingar eller forlikningsforhandlingar. Genom att
gobra en systematisk forberedelse utifran klientens situation far man helt andra méjligheter att
hitta bra och hallbara I6sningar. Férberedelsemodellen kommer ursprungligen fran Harvard Law
School och har vidareutvecklats vid Handelshdgskolan i Stockholm. Du far tréna dig pa att
forbereda och genomfora tva forhandlingar. Kursdagen avslutas med att vi tittar pa tekniker,
strategier och svarigheter med att skaffa och hantera egna klienter som advokat.

Kursdagen leds av Johan Lagerbjelke, civilekonom, fil. kand. i psykologi och konsult inom
forhandlingsteknik.

Bilaga 2

Juristen, spraket och litteraturen

Svante Weyler, journalist, forfattare och tidigare forlaggare — och romanlasare sedan sextio ar,
talar om sprakets och litteraturens betydelse.

Anforandet tar upp féljande fragor:

- Hur haller jurister sitt sprak levande? Man laser bocker.
- Argamla ord battre dn nya? Nej, fraga forfattarna.
- Hur forstar man manniskorna? Las bocker.

Bilaga 3

Forhandling vid tvist och i brottmal ur advokatens och domstolens perspektiv

Oavsett om en advokat dgnar sig at tvistlosning och/eller brottmal ar grundlaggande kunskaper
om forberedelse och huvudférhandling i domstol och skiljendmnd nédvandig. Redan vid t.ex. en
avtalsférhandling tillfor sddan grundlaggande kunskap betydande varden for advokaten och
klienten.

Under kursdagen behandlas bl.a. féljande.

. Forberedelsearbetet vid tvist och i brottmal.

. Huvudforhandling innefattande bl.a. sakframstallning, forhorsteknik, pladering samt
presentationsteknik.

° Relationen med bl.a. klient, vittne och motpartsombud.



Forhandlingsmomentet utspelar sig i denna del i domstol eller i skiljiendmnd, men manga av de rad
och synpunkter som ges under kursen ar av allméngiltig betydelse och har baring dven pa
verksamhet som bedrivs utanfor processens ramar.

Kursdagen leds av tva advokater (en med inriktning pa brottmal och en med inriktning pa
tvistlosning) och en domare.

Domarna:

Karin Rockert, rddman Nacka tingsratt

Mia Schenck Blomqvist, hovrattsrad Hovratten for Vastra Sverige
Axel Taliercio, tidigare rddman Stockholms tingsratt

Advokaterna:

Advokat Philippe Benalal, A1 Advokater, Stockholm

Advokat Robin Oldenstam, Mannheimer Swartling Advokatbyra, Goteborg
Advokat Maria Nisell, Nisell Law, Stockholm

Advokat Kristoffer Ribbing, A1 Advokater, Stockholm

Advokat Johan Eriksson, Forsvarsadvokaterna, Stockholm
Advokat Lars Kruse, Advokatbyran Kruse & Co, Helsingborg
Advokat Maria Adielsson, Advokatbyran Kruse & Co, Helsingborg
Advokat Frida Wallin, BLOCK Advokater, Stockholm

Advokat Elisabet Audell, Sju Advokater, Stockholm

Bilaga 4

Retorik och framférande

Att lagga fram sin sak och presentera ett budskap pa ett dvertygande satt kommer forr eller senare
att ingd i alla advokaters arbete. Effektiv presentationsteknik och kommunikation ar darfor av stor
betydelse for advokaten.

Kursavsnittet leds av Erik Mattsson eller Per Furumo.

Erik Mattsson, vd och grundare av foretaget Ordrum AB, ar foreldsare, moderator och utbildare i
kommunikation. Han har en fil. kand. i statskunskap med matematik, ekonomisk historia, fysik och
retorik. Erik har skrivit bl.a. Talarkokboken och Moteskokboken och har utvecklat material for
kommunikationstraning. Han har varit forbundsordférande fér Roda korsets ungdomsforbund,
undervisat i retorik vid Uppsala universitet samt arbetat som skadespelare.

Per Furumo ar ursprungligen utbildad pa Musikhogskolan i Stockholm och har darefter arbetat
under manga ar med résten som huvudsakligt verktyg. Han ar konsult inom muntlig
kommunikation, retorik och presentationsteknik. Bland hans kunder finns en mangd stora féretag
och organisationer, banker, flera ledande advokat- och revisionsbyraer samt ett antal andra. Han &r
ocksa en erfaren presentator och konferencier.



Bilaga 5
Medietraning
En viktig del i den allt mer utatriktade advokatverksamheten ar att kunna hantera media pa ett bra
satt. Forr eller senare hamnar advokaten i rollen som intervjuobjekt och bér kdnna till hur
forutsattningar for ett lyckat medialt framtradande skapas och hur massmediala katastrofer

undviks.

Foljande omraden behandlas:

. Medierna och rattssamhallet

. Journalisten — hot eller mojlighet for advokater?

° Gynnar det klienten att advokaten talar med journalister?
° Vad gor man nér journalisten ringer — haller sig undan eller stéller upp?
° Vad kan det innebdra om man inte staller upp?

° Kan man anvdanda medierna for att vinna ett mal?

. Kan man tipsa en journalist?

° Hur far man kontakt med journalister?

° Hur uttrycker man sig for att inte bli missforstadd?

° Kan man tala i fortroende med en journalist?

° Vad vet journalister om juridik?

. Far man lasa sina citat?

° Vad gor man om det blev fel?

Kursavsnittet leds av Willy Silberstein eller Pelle Thornberg.

Willy Silberstein har arbetat som journalist i mer &n 30 ar. Han har bl.a. varit chef pa Expressens
samhallsredaktion, producent och utrikeschef pa SR Ekot, inrikeschef pa Sveriges Radio samt
konsult och medieradgivare pa Kreab Gavin Anderson. Willy Silberstein arbetar med medietraning
och uppdrag som moderator i eget bolag sedan 2010.

Pelle Thornberg har arbetat som journalist under 40 ar, framst inom TV. Han har bl.a. varit
reporter, programledare och producent pa Radio Blekinge samt under 20 ar reporter och
programledare pa Sveriges Television (Rapport, Aktuellt, Ostnytt, Sydnytt, SVT Sport,
Barnjournalen och Lilla Aktuellt). Pelle Thérnberg driver eget mediebolag sedan 1996, pa heltid
sedan 2010, med fokus pa medietraning och uppdrag som moderator.



